2020房地产销售10月份工作计划



	十月的工作，要去做好一个规划，作为房地产销售，十月是非常重要的一个月份也是我们需要重点去关注，去把销售工作做好的一个月，在此我也是对于十月的销售工作来做好个人的计划。



	首先也是要对于手中所销售楼盘需要进一步的做好了解工作，熟悉楼盘情况，清楚销售的流程以及合同签订相关的资料，确保销售的过程之中能顺利的做好工作来促成销售，而不能因为自身的业务能力受到质疑或者一些自己的情况从而导致销售的失败，进入公司的时间不是很长，所以我也是清楚，自己有很多方面需要去学习，也是没有什么客户资源和之前的相关工作经验，这是我的劣势，但是只要我积极的态度去面对每一个客户，同时自身的专业素质过硬，那么我想也是能去把工作做好的，所以面对这么一个销售旺季，自己也是要不断的提升自己的专业能力，让客户看到我的专业性，愿意信任我，来和我达成销售的意向最后完成。对于我们楼盘我也是非常的有信心，所以自己也是不能拖后腿的。



	工作里头，对于客户，我也是要用好销售的技巧去帮客户解决他们的问题，无论是对楼盘的咨询或者关于贷款，合同签订，后续事项的了解，我都是要做到位，遇到客户，尽可能的争取到，达成意向，清楚他们的需求，准备充足的去做好，来让销售最终能是达成的，而且也是要去完成领导要求的销售目标，不仅仅只是等着客户上门，也是要做好相关的推广工作以及主动的去找到目标客户，尽可能的了解对手楼盘的情况，做到心中有数，这样在销售的时候也是可以尽可能的放大自己楼盘的优势，去争取到客户的认可。十月，是非常重要的一个月，每日的工作都是要尽心的做好，去完成任务，同时也是尽可能的去超标，来让自己更好的积累经验，能力得到提升，我也是相信通过自己的努力，能把工作做好。



	当然实际的工作里头，也是会有一些情况突发的，也要去处理好，面对实际的情况做好计划的调整，一切的目的都是为了最终能把销售的工作做好，来让自己把房子卖好，我也是会在工作里头积累经验不断进步，来让自己这个十月过得充实而有意义，让自己的销售能力也是能有进一步提升。
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