商务实习周记锦集


　　下面是小编为您精心挑选的和“商务实习周记”相关的内容，哪些优秀的范文值得我们去参考呢？范文可以让我们的写作更有指向性。范文的用词恰当，值得我们借鉴，感恩您的关注希望这篇文章能够给您带来新的启示！

　　网络推广常见的方法及特点郑老师给我们讲了“搜素改变营销”这样的一堂课，首先他讲了何为营销，这个问题对我们来说已经毫不新奇，接着他又向我们讲了媒介的类型及其特点，除了传统的广告媒介之外这里又有了新兴的几种媒介，大概包括：展示广告，电子邮件推广（只利用电子邮件与受众客户进行商业交流促销），社区广告（论坛，博客，sns网站如校内网，开心网），还有b2b网站推广如阿里巴巴。这些广告宣传方式的优势是它的精准，互动，门槛比较低。这是有针对性的且相对来说透明度较高的一种宣传方式，从另一种方面来说他的门槛比较低费用低容易吸引广大中小企业。但它也有一定的劣势包括同行业恶性竞争，利润比较低。透明度的提高相对来说竞争引起的利润下降。

　　随着网络技术的推广，网络的发展迅速，网络宣传也成为一种重要的宣传方式，而其中较重要的当属搜索引擎它的有点事精准，按效果付费，效果可控。做广告推广也可以按时段，地区分时分区的做，这样会相对减少广告费用同时达到所期望的效果。搜索引擎的门槛较低，按效果付费，精准度高，丰富的数据报告推广效果清晰明了。

　　第一周：

　　作为一名实习生，我非常幸运地加入了一家知名公司的商务部门。在这个星期，我的主要任务是了解公司的业务和了解公司的商业模式。 我经常参加公司的业务讨论会议，并学习他们如何理解客户需求和实现公司目标。

　　此外，我也跟着我的同事们拜访了一部分客户，从中了解客户需求与公司能力之间的差距，并且寻找能够改进公司的方式与方法。同事们对我的表现也非常满意，他们觉得我很聪明，迅速地了解并适应了公司的文化和工作习惯。

　　第二周：

　　这个星期，我的任务是研究市场和公司的竞争对手。我花费了大量的时间研究市场情况，以及公司的优势和劣势，尤其是公司与竞争对手之间的关系。 我尝试了解更多关于公司的客户，以及他们与公司的互动和反馈。

　　此外，我也加入到一些准备销售方案的小组中，为他们提供支持和建议，帮助他们更加深入地了解市场。通过这些小组，我跟公司的销售团队建立了更为密切的联系，了解了他们的工作方式，并帮助他们深入分析公司与其他同行企业之间的差距。

　　第三周：

　　在这个星期，我开始朝着一个新的方向发展，负责财务和市场策略方案的研究。我花费了很多的时间学习如何制定成本控制与投资计划，并且了解了公司的风险管理体系。我也参与了公司的市场研究小组，帮助他们了解未来几年市场的变化趋势，如何更好地应对这些变化以及满足客户需求。

　　此外，我也参与了公司内部培训项目的讨论，并帮助制定培训方案和内容。这次经历使我对公司非常满意，并且让我对于这个岗位的未来发展充满信心。

　　总结：

　　在过去的三周里，我度过了一段非常充实的实习时间。通过与同事们的交流，并参与各个方面的工作，在这个短时间内，我学到了很多关于商务管理的知识。 这个实习不仅给了我一个机会进一步了解这个领域的工作，它也增强了我对未来职业规划的信心。阅读其他同事的实习周记，也让我了解到公司其他部门的工作方式和项目，更加拓宽了我的视野。我相信在接下来的几周里，我将会有更多的收获。

　　这十来天，公司负责人并没有具体安排事务，只是让我熟悉公司经营业务和经营的产品，算是适应期。主要了解一些公司的背景、产品、发展方向等。主要工作是负责销售公司自己的品牌。几天之后开始在同事的帮带下，做一些业务相关的活，主要是在一旁协助处理一下简单的事情。也就是打基础。做生意，搞销售，靠的就是一张嘴，口才好、把握分寸、恰当的讲，就容易把顾客的心抓住，从而就可能达成交易。这层道理我是明白，但真正到了自己去面对时，却发现由于性格内向，再加上缺乏锻炼，想要抓住顾客的心，还真有难度。

　　两个星期过去了，每当有顾客来时或遇到同事，我还是微笑着和他们打招呼并招待他们，因为从前几次的实习后，我就养成了一个习惯，对人待物都讲究礼仪，见到顾客，不管交易能否达成，都不能给人以缺乏礼数的感觉，只要是踏进店的，我都会真诚的接待问候，让他们一进来就体验到被重视的感觉，我觉得，经常有一些细节的东西容易被我们忽略，比如轻轻的一声问候，但它却表现了对同事对朋友的关怀，也让他人感觉到被重视与被关心，更是一种基本素质的体现。更何况出校前老师一再强调要以礼待人，不要给学校磨黑。


