销售员3月份工作计划



	三月的工作到来了，转眼20xx即将过去一个季度，作为一名xx公司的销售人员，在工作中，我必须紧张起来，必须在工作中加紧自己的脚步，提高自己的效益，在工作中收获更多的成绩！



	如今，三月的工作即将开始，我在此对这个月的计划和目标制定如下：



	一、提高个人能力



	1. 提高个人学习



	要加强对行业知识的学习，提高自身的眼界范围，除了学好自身产品的知识外，对于同行的新产品，行业中的新知识，都要及时的了解并学习。



	此外，客户的体会才是产品的意义，为此对于客户的评价，要更加仔细的分析，了解产品的不足，认识自身的问题。但更重要的是，要努力去展示我们产品优秀的一面，提高客户的购买欲。



	2. 加强服务能力



	销售与服务是离不开关系的，我不能总沉浸在“差不多”的努力，在服务上要不断的更新自己liuXue86.coM，提高自我的能力。



	首先，要加强自身的服务思想，学会观察，分析客户的需求和档次，以此为目标进一步展开销售计划。



	其次要做好沟通交流，无论是有心无心，一些好听的漂亮话总是能让人开心的。客户的购物是为了满足自己的需求，那只要产品是对应客户要求的，那我们的言语和服务就是额外的加分项，让客户能定下购买的念头。



	另外，对于过去重要的老客户，我也要多多沟通和拜访，并在节日和重要时间送上祝福或礼物，努力维持客户关系的同时，也要努力尝试从老客户中收集新的信息，开发新的客户！



	二、加强市场的分析



	在下个月的工作中，我要严格对市场需求做出判断，并做好销售目标的制定。在分析方面，也能仅凭自己的判断，多与同事和领导交流，获取信息和经验，更加详细的做好自己的打算！



	三、自身不足的改进



	通过对之前工作的反思，我也总结了自己的一些问题。如：工作中容易犯马虎，忘记事情，这不仅给给同事和自己都带来了不少麻烦，甚至还影响到了客户。对此我很惭愧。



	为了能在今后的工作上改进自己，我要在今后准备好自身的备忘录和每天的计划表，养成查看和记录的习惯。这同样也算是给自己定下了每天的目标偶和计划，保证工作的顺利进行，提高个人的工作效率。



	如今，一季度的末尾已经到来，我要在这个中更加积极，在这一年的工作中做出更好的成绩！
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